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统一社会信用代码 
12330400470891493L
事业单位法人年度报告书
（ 2018  ）年度
	单 位 名 称
	中国茧丝绸交易市场

	
	

	法定代表人
	韩朔


国家事业单位登记管理局制
编号：133040000027
	《事业
单 位
法 人
 证书》
登 载
事 项
	单位名称
	中国茧丝绸交易市场

	
	宗 旨 和
业务范围
	茧丝绸交易市场的建设、经营及管理


	
	住    所
	浙江省嘉兴市友谊街310号中丝国贸中心401室

	
	法定代表人
	韩朔

	
	开办资金
	47.38万元

	
	经费来源
	经费自理

	
	举办单位
	中国中丝集团有限公司

	资产
损益
情况
	净资产合计（所有者权益合计）

	
	年初数（万元）
	年末数（万元）

	
	73.23
	89.09

	网上名称
	无  
	从业人数
	17

	对《条
例》和
实施细
则有关
变更登
记规定
的执行
情  况
	我单位今年以来登记事项未发生变化。

	开
展
业
务
活
动
情
况
	        2018年度，茧丝绸市场围绕“电子交易，在线金融，仓储物流，协同贸易，信息门户”五个板块积极开展业务，同时把“挂牌交易”作为年度重点项目推进，一年来，各项工作进展顺利，市场交易比较活跃，协同贸易持续增长， 2018年度的工作开展情况与2019年的工作思路具体如下：
    一、积极做好交易场所规范发展工作。目前，列入省地方金融监督管理局监管的各类交易场所共有20家，其中商品类的7家，市场定位为以公共交易信息平台为基础，积极发展供应链服务，这样市场平台独立于茧丝企业的生产经营之外，客户更愿意认同和信任服务型的平台，市场通过交易发现价格的功能和供应链服务凝聚客户，实现合作共赢，市场的规范发展得到省、市监管部门的肯定。
    二、推动协同贸易业务快速发展。今年以来茧丝价格总体处于回落的过程，茧丝企业库存增加。市场进一步加大了大宗商品新零售的模式创新，在茧丝原料初加工比较集中的区域广西河池积极探索蚕茧超市，在丝绸深加工比较集中的区域浙江湖州继续推动生丝超市的业务创新，湖州生丝超市平台的蓄水池和集散地的功能很好的体现出来了，茧丝企业主动联系，把生丝产品发过来通过市场平台线上线下销售，2018年，湖州生丝超市销售生丝1053.2吨，销售额4.75亿元，此外，再加上外贸出口协同和蚕茧原料协同，2018年市场协同贸易金额总计6.03亿元，比2017年增加2.53亿元。
    三、进一步健全仓储监管体系。2018年，市场监管的仓库数量达46个，仓库面积达13.5万平方米，使茧丝绸企业有业务需求时，都能随时得到服务，同时，嘉兴总部仓库还配有完善的生丝出口打包、港口进仓等一条龙服务，是目前丝绸行业最大的生丝出口中转基地。仓储监管也是往精细化方向发展，一方面做细远程监控和安全检查，远程监控做到专人负责，每日每库多时段查看，安全检查做到每月检查一次，每次检查有书面记录；另一方面对现场的培训和管理加强精细化，实施监管员轮岗制度，确保仓储安全。
    四、加强网站信息报道，提升市场平台影响力。市场门户网站“金蚕网”抓住春节前后上下游备货、小交会、各地蚕桑生产、行业重大会议等主题进行专题报道，每个交易日发布行情及行业信息评述，并坚持每日推送丝绸文化小贴士，每日向200多名订制用户发送行情短信。金蚕网”已成为行业重大会议实况报道的排头兵，会议内容几乎都是我们第一时间向行业报道，信息的及时性、专业性得到协会、丝绸标委会及茧丝绸企业的称赞与广泛关注，信息在提升市场影响力及招商方面的作用愈发明显，目前市场有微博用户615名，微信用户5926名，国外用户645名，金蚕网已成为国内外丝绸企业了解行业运行信息、达成贸易意向、实现产销对接的“网上丝绸之路”，在行业内享有较高的关注度和权威性。
    五、抓好年度重点工作。为了进一步满足丝绸企业多样化、个性化的需求，完善茧丝绸产业互联网平台的功能，建立起多种方式的价格形成体系，确保市场定价权和风向标功能作用的发挥，2018年市场确定重点推进的工作是挂牌交易。挂牌交易经过技术部门与业务部门的多次讨论和反复修改，上半年完成了现货挂牌交易系统的自行编程开发，并进行了多次测试和完善，使之能满足实际业务的需求和习惯，下半年，线下的协同贸易数据全部录入系统，形成数据记录，争取在数据进一步丰富后，一方面是可对数据信息进行挖掘和分析，促进业务发展和风险管理，另一方面，也要争取在数据足够多的条件下，再形成一个贴近实际的现货价格指数，同时也积极向客户宣传介绍，引导一些重点客户通过挂牌系统成交，逐渐习惯使用这个系统，带动成交的活跃，从而把协同贸易从线下搬到线上。



     2019年的工作思路
    2019年我们仍将积极努力做好平台，拓展业务，服务行业，同时做好风险管控，计划从以下几个方面的开展好工作：
    1、继续大力拓展市场产业互联网平台和供应链服务体系。2019年要进一步拓展提升协同贸易，争取把网上交易继续做大做强，由于市场平台定位为行业服务性质，我们将积极做好平台服务，提升茧丝货物流通量，更好的为茧丝绸企业购、产、销环节服务。
    2、2019年要重点推进的工作是蚕茧超市。2019年，我们将重点推进蚕茧超市项目的探索与发展，通过为茧站、缫丝企业提供供应链服务，把蚕茧吸引到我们自己的仓储基地，进而发展多种形式的蚕茧协同贸易业务，争取通过发展蚕茧超市，逐步培育出蚕茧产品集散地，这样市场平台就打通了蚕茧和生丝两个环节，形成供应链闭环。
    3、加强信息招商作用。2019年，我们要进一步做好金蚕网的信息报道与传播，提升市场影响力，并将市场招商的职责整合到信息部，由信息部通过网站、微信等数据信息发挥招商功能，直接面对客户，解决客户的疑问，引导客户至所需的服务部门。


                                                                             中国茧丝绸交易市场
                                                                               2019年1月11日


	相关资质认可或执业许可证明文件及有 效 期
	无.

	绩 效 和
受奖惩及诉讼投诉
情况
	1、嘉兴市十强电子商务单位。
2、今年没有涉及诉讼事项。
3、今年没有接到社会投诉事项。


	接受
捐赠
资助
及其
使用
情况
	无。

	事业
单位
委托
意见
	 兹委托登记管理机关在网上公示我单位年度报告书。
法定代表人：                  公章：
                               年    月    日

	举办单位意见（含保密审查
意 见）
	经审查，同意公示。
分管领导：                        公章：
联系电话：                     年    月    日

	填表人：王剑
	联系电话：13957350262
	报送日期：




